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Wonderware
punto di

riferimentonell ' automazione

RaffaeleCefaloSalesDirector
,

IndirectSalesSouthEURAregion

70DMnovembre 2009

Con la nascitadi InvensysOperationsManagement ,

vengonomesse a

fattorecomune e valorizzateuna
serie di competenzecheaiuteranno i clienti a

ottimizzare il propriobusiness di
Massimiliano Cassinelli

11contenutocompletodellaWebCover à disponibile suwww.datamanager.it

La
progressivaconvergenza tecnologica e la

necessità

di
ottimizzare i processiproduttivisuggerisce aile

aziendepiùdisparate di
ridurre il numerodeipropri

fornitori
,

individuandorealtà in grado di proporreun'
offerta completa . È statastimolatadaquestatendenza la

riorganizzazione interna al GruppoInvensys ,

chehafatto

convergere Wonderware
, InvensysProcessSystems

edEurotherm
[ per la

divisioneHybridDCS
)

in
un'unica

divisione
,

identificatacon il
nome di Invensys

Operations Management - 10M
( www.iom.invensys.com ).

Unasimileriorganizzazione hacomportatoanche la

ridistribuzionedeiruolimanageriali e RaffaeleCefaloha
assunto il compito di SalesDirector

,

IndirectSales

SouthEURAregion . Unruoloparticolarmente

delicato
, soprattuttonell '

attuale faseeconomica
,

in cul
le

aziende sonoallaricerca di
referentiesperti e

afficlabili .
« Proprio

l

'

esigenzaprioritaria di

fornirecertezze ai nostriclienti

spiegaCefalo ci induceadaffrontare gradualmenteuna

similetransizioneche
,

neltempo ,

ci porta a
condividere le

singolecompetenze con i
nostricolleghi , proponendoci sul

mercatoconun'offertaunica »
.

ln passato le
trebusiness

unit
, puressendopartedelmedesimo Gruppo , operavano

senzauneffettivocoordinamento e questo impediva di

sfruttare le sinergie interne
, obbligandoanche i clienti a

lavorarecontrefornitoridifferenti .Unamodalitànon

compatibileconle esigenzeattuali
, soprattutto in

considerazione delfattoche i sistemi di
automazione industriale

risuitanosemprepiù integraticonquelliinformatici e i

singoliprocessi impongono la presenza di esperti

provenienti dadifferentisettori . « Espertiche cornesottolinea

Cefalo nonsonosempredisposti a collaborare

attivamente
, soprattuttoseprovengonodarealtà in

concorrenza tra

loro .
Al contrario

,

avercreatoun'unicadivisioneconsente

di

metteredavvero a fattorcomuneunaserie di

competenzespecifiche ,

creandoun'offertacompleta e molto

interessantesoprattuttoperi
clienti . Dalpunto di

vista

interno
,

inoltre
,

si moltiplicano le opportunità
commerciali

,

in quantopossiamoproporcipercompletare le

rispettive offerte .
Il tuttopartendodallaforzachecaratterizza

ungruppocon9miladipendenti distribuiti in 180Paesi ».

Laforzadeigrandi
Iprimi a

esserecoinvoltiin questa riorganizzazione

sono
,

indubbiamente
,

i system integrator ,

una
retecapillare e specializzatache

,

dasempre ,

si
occu
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padell '

implementazione e dellapersonalizzazione dellepiattaforme
realizzatedallamultinazionaleamericana . E Cefalosottolineacornesimilifigure
professionalipossonogoderedell '

importantevantaggio di accedere«a
numerosi clientipotenziali ,

oltre a svilupparecompetenze in nuovisettori :
i software a

serviziodellamanutenzione necessitano e necessiteranno semprepiù di

personale altamentespecializzato e l

'

ampliamentodelmercatooffre la possibilità
di

valorizzare le singolecompetenze ».

Esserepartner di
ungrandegruppooffre

,

inoltre
,

ulteriorigaranzie di

sicurezza : « In passato spiegaCefalo alcunepersone di valore si sono

specializzate supiattaforme di piccoleaziende
,

trovandosipoi in difficoltàquandosono

venuti a mancare i necessari investimentipersviluppare prodotti locali .Le
nostredimensioni garantiscono inveceunacertezza

,

anche in termini di
continuità.

Chisceglie il marchioWonderware
,

o ancormeglio10M
,

sadi potercontaresu
unsupporto ,

a livellomondiale
, capace di garantiresia i systemintegratorsiagli

utentifinali
.
Unacertezzache

,

in unafase di profondimutarnenticorne l

' attuale
,

rappresenta unpunto di forzaunicosulmercatointernazionale ».

Nonostante l

' attualecrisieconamica
,

la nuovadivisionepuàcontaresu
certezzechederivanodalcorebusinessdeimarchistorici . Alcunideisettorichiave

,

cornequellopetrolifero ,

nonregistrano infattiflessionisignificative ,

mettendo

cos) a disposizionenuoveopportunitàcos ) corne i capitalinecessariperinvestire in

ricerca e sviluppo . « Propriogli investimentinelcontinuoaggiornamento

tecnologico rimarcaCefalo nonhannosubitonessunrallentamento
,

in quanta

sappiamochequalunquecrisi
, perquantadifficile

,

è destinata a finire
e vogliamo

continuare a mettere a disposizione deinostriclientiglistrumentiperesserepiù

competitivinelmomentodellaripresama
, soprattutto ,

in questafaseparticolarmente
delicata

. Negliultimimesi
, complice l

'

incertezzadelfuturo
, pocheaziendesono

disposte a
investiresunuoviimpianti ,

manessunopuàpermettersi di
rimanere

fermaedessere travoltodaglieventi
. Perquestaragione le nostrepiattaformeMes e

Scada
, pur a fronte di spesepercentualmente limitate

,

consentono di
ottimizzare

la produzione ,

sfruttando al meglio le

risorsedisponibiliedevitandoqualunquespreco.
Unamodalitàoperativaparticolarmente

apprezzatadaunmercatosemprepiù
attentoall '

esigenza di conoscersi in temporeale ».

«
L

' avercreatoun'unicadivisione -

InvensysOperationsManagement
consente di metteredavvero a fattor
comunediversecompetenze
specifiche

,

creandoun'offertacompleta
e moltointeressanteper i clienti »

Restiamoindipendenti...
Lostrettorapporta di sinergia con
aziende chepropongonoanchecomponentistica
hardwarehaindotto il

" timoré'che
Wonderwarepassaperdere le propria
indipendenza . Lesoluzionifirmatedalla
multinazionale americana

,

infatti
,

sonosemprestateapprezzateper la loracapacità di

funzionare con i sistemideiprincipalivendornelsettoredell ' automazione

industriale
,

senzaesserelegati a nessunmarchio . UntimorecheCefalononmanca

di fugare : « Daunpunto di vistatecnico le strutturesono e
rimarranno indipen

WebCover

denti
,

mentre l

'

integrazione porteràsolovantaggi per
chisceglierà di utilizzareunasoluzionecompleta ,

con
tutte le opportunità connesse . Perchipreferiràoperare
con l

' hardware fornitodaaltrimarchi
,

invece
,

verranno

conservate tutte le caratteristiche che
,

a oggi ,

ci hanno

permesso di implementareoltre500mila licenze in

oltre100mila impianti di tutti i settori industriali .
Il

fatto
stessoche

, negliultimimesi
,

il gruppo di svilupposia
statoulteriormente rafforzatorappresentaun
ulteriore segnale di quanta si vogliainvestireperconservare

la
nostraoffertanelleposizioni di leadershipmondiali ».

guardando al futuro
Uninvestimento che

,

secondaCefalo
,

è suggerito
anchedaisegnalipositivichestannoarrivandodal
mercato : «Alivellomacroeconomico gliistituti

di

statisticastannorivelandoun' inversione di tendenza . Un
dataconfermatoanchedallanostraesperienza
quotidiana a fiancodegliutilizzatoriprovenientidaisettoripiù
svariati . Certo

,

in questoperiodo ,

i costruttori di

macchine stannovivendounafasedifficile
,

mentregliend

userhannosbloccatonumerosi progetti ,

soprattuttoperridurre i costiordinari
,

corne i consumi

energetici
,

lo spreco di materieprime o l

'

inadeguato
sfruttamento degliimpiantiproduttivi . Tuttiobiettiviche

,

cornedimostrano le nostreimplementazioni in
tutto

il monda
, possiamoraggiungereconsuccesso e che

,

nelprossimo futuro
,

saranno ulteriormente

valorizzati dallasinergiaconglialtrispecialisti di 10M » .
Una

sinergiache
,

oltreall ' offerta

prettamentecommerciale
,

saràutilizzataancheper
farecultura . «

In malteaziende

spiegaCefalo i

concetti plant intelligence , Kpi ,

Oee
e cos) viasonoconosciuti

solodapochepersane e
non

sempreriusciamo a

interfacciarcicongliinterlocutori

adeguati . Lostretto
confronte con i nostricolleghi ,

invece
,

ci permetterà di face le propostegiusteaile
persanegiuste ,

convantaggiper la nostra forzavendita
,

ma

soprattutto perquantipotranno integrare le
soluzioni

adeguate a valorizzare il propriobusiness » .
DM

novembre 2009DM71
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